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El proceso del Despacho Aduanero
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Seminarios avanzados de Comercio Exterior

Participar en nuestros seminarios es disfrutar de una agradable experiencia de formacién, en la que se
olvidan las teorias y se pone manos a la obra en los aspectos practicos de cada tematica. Ademas, son
una excelente oportunidad para ampliar tu networking, y compartir con otros colegas y companeros
problematicas similares.

Estas son algunas de las ventajas que la formacion en seminarios aporta a los participantes, segun una reciente
encuesta de opinién:

* Incremento de las competencias de direccion.
* Desarrollo de habilidades personales.
» Aumento en la capacidad de liderazgo.

* Incremento de la base de conocimientos.
* Estimulo del cambio empresarial.
* Alineamiento de los objetivos personales con la estrategia empresarial.

Los seminarios de ESNI Business School ponen todavia un mayor énfasis en el enfoque practico en el que se
ponen en funcionamiento metodologias como:

Casos: Los profesores disefian y preparan casos reales, que deben ser preparados minuciosamente por los
participantes y tratados de forma colectiva en clase. Se pone el acento en el simil de los casos con situaciones
reales en que los participantes puedan encontrarse a menudo.

Role plays: En habilidades directivas se utiliza con profusién esta metodologia, en la que los participantes
aprenden a través de la simulacién de un determinado papel o rol (negociacion, comunicacién interpersonal,
etc.). El impacto del role play en el aprendizaje es extraordinario, capacitando a los alumnos a ver la realidad
desde perspectivas diferentes a la habitual.

Ejercicios: En determinadas materias (contabilidad, finanzas, etc.) los profesores disefian ejercicios que facili-
tan enormemente la asimilacion de los contenidos. Estos ejercicios pueden ser individuales, duales o en peque-
fos grupos de trabajo.

Trabajos en equipo: En ciertas ocasiones es necesario desarrollar pequefios proyectos y ejercicios en equipo.
De esta manera se fortalece la necesidad creciente de trabajar de forma interdisciplinar y se desarrolla la capa-
cidad de influencia interpersonal.

Ademas, el aprovechamiento del tiempo es fundamental, por eso normalmente los materiales entregados (docu-
mentacion, notas técnicas, articulos, etc.) estan disefiados para contribuir a un desarrollo posterior de los temas
tratados durante las sesiones, en funcién del interés y del tiempo disponible de cada participante.

¢Por qué un seminario del funcionamiento del despacho de aduanas?

En las operaciones extracomunitarias, aquellas que se producen con terceros paises, es indispensable el cono-
cimiento aduanero. Entre ello, el despacho aduanero a la salida de la mercancia del territorio aduanero de la
Unién en una exportacion o a su entrada, si nos referimos a una importacion.

El mayor conocimiento de los procedimientos del despacho de aduanas favorecera la cadena operativa e incidi-
ra, de manera altamente positiva, en la reduccién de tiempos y costes.

Beneficios para el participante
Conocer el proceso y el circuito del despacho de aduanas para una mayor eficiencia en las operaciones de

importacion y exportacion que tendra una repercusion directa en los costes y tiempos de la cadena logistica del
comercio exterior.
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Objetivos del seminario
Formar a Técnicos en Comercio Exterior

Este seminario abarca las distintas fase por la que atraviesa el despacho aduanero de una mercancia, desde el
momento en que entra en el territorio aduanero de la Unidn, si nos referimos a una importacion, o desde la
puesta bajo control de la aduana, si hablamos de una exportacién, hasta la libre disponibilidad de la mercancia
por el importador o su salida fisica de la UE, respectivamente.

Los participantes adquiriran los conocimientos:

* Plazos de la mercancia antes de presentar el DUA de importacion.

* Qué es y donde estan los ADT (importacion).

* Qué es y donde estan los LAME (exportacion).

* Qué es la Libre Practica y qué relacion tiene con el estatuto de la mercancia.

* Plazos del despacho segun el canal asignado.

¢ Canal rojo, costes del despacho y quién los debe asumir.

* Los regimenes aduanero en el CAU.

* Exportacion directa versus exportacion indirecta.

* Documentos necesarios para el despacho de exportacion y el despacho de importacion.

Metodologia

* Enfoque eminentemente practico

* Participacién activa de los alumnos en clase
¢ Utilizacion del método del caso

* Trabajos en equipo

Dirigido a

Responsable de exportacién y/o importacion y, en general, a toda persona implicada en el desarrollo de la operativa
de comercio exterior de las empresas que esté interesada en completar, ampliar o actualizar sus conocimientos para
optimizar la gestién, el riesgo y el “coste fiscal” de las operaciones de comercio exterior de su empresa.
Profesionales del &mbito de Agencias de Aduanas, Transitarias, Asesores y Consultores.

Programa

1. Introduccién de las mercancias en el territorio aduanero de la Comunidad
1. Introduccion.

2. Presentacion de las mercancias y de la declaraciéon sumaria.

2.1. Caracteristicas de la declaracion sumaria.

2.2. Obligados a la presentacion.

2.3. Presentacion de la declaracion sumaria.

2.4. Prueba del estatuto comunitario de la mercancia.

3. Depdsito temporal de las mercancias. Plazos en el CAU.

3.1. En recinto publico.

3.2. En almacén autorizado y la terminales portuarias (almacén de depésito temporal, ADT).
3.3. Manipulacion y reconocimiento de mercancias (C-5).

3.4. Cambio de ubicacion.

4. Obligacién de dar un destino aduanero a la mercancia.
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4.1. Concepto de régimen aduanero.
4.2. Los regimenes aduaneros en el CAU.

2. La declaracién aduanera

1. Modalidades de declaracion aduanera.

1.1. Declaracion verbal o mediante cualquier otro acto.
1.2. Declaracion por escrito.

1.3. Declaracién por transmision electronica.

2. Declarante y representante.

3. Importacion

1. Libre practica.

1.1. Distincién entre la libre practica y el despacho a consumo.
1.2. Hecho imponible.

2. Importador.

3. Admisién de la declaracion.

3.1. Presentacion y admision.

3.2. Documentacion que debe incluir la declaracion.

3.3. Célculo de derechos.

4. Despacho de la mercancia.

4.1. Asignacion de circuito: Canal verde. Canal Naranja. Canal Rojo.
4.2. Resultado del despacho y levante.

4.3. Garantia de la deuda.

4.4. Contraccion de la deuda.

4.5. Ingreso de la deuda.

5. Despacho centralizado.

5.1. Despacho centralizado nacional.

4. Exportacion

1. Exportacion definitiva.

2. Exportador y representante.

3. Aduana de exportacion.

4. Lugar de presentacion de las mercancias. Local Autorizacion para Mercancias de Exportacion (LAME)
4.1. Plazo de presentacion.

4.2. Admision.

4.3. Despacho y concesion del levante.

5. Aduana de salida.

5.1. Recepcion de la mercancia.

5.2. Confirmacion de la salida efectiva.

5.3. Desvios.

5.4. Salidas fraccionadas.

5.5. Otros procedimientos de control de salida.

6. Actuaciones posteriores al despacho.

6.1. Control de salida por la aduana de exportacion. DAE.
6.2. Otras actuaciones posteriores.

7. Procedimientos simplificados.

7.1. La declaracion incompleta.

7.2. La declaracion simplificada.

5. El Documento Unico Aduanero (DUA)
1. Ejemplares del impreso.

2. Estructura.

3. Ejemplos
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Titulo

Los asistentes que hayan superado el programa segun los requisitos académicos establecidos recibiran el Certi-
ficado de Asistencia al Seminario Avanzado El proceso del despacho aduanero en el nuevo Cédigo Adua-
nero de la Unién otorgado por ESNI Business School.

Proceso de inscripciéon

Cumplimentar la ficha de inscripcidon que encontraras en el apartado “Tienes alguna pregunta” de este seminario
en nuestra web www.cursos-comercioexterior.com

Responsable del programa

D. Valeri Cabos

Responsable de los programas de Régimen Juridico Aduanero de ESNI.
Diplomado en Ciencias Empresariales por la UB.

Diplomado en Comercio Internacional por Cepade.

Diplomado en Marketing Internacional por Cepade.

Consultor, mas de 40 afios de experiencia en el ambito aduanero.

Programas complementarios

ESNI Business School ha diseiado seminarios y practicums de comercio exterior y marketing internacional
destinados a analizar cambios y normas, asi como a profundizar en tematicas y aspectos especificos de la
actividad internacional.

Con el sello y la calidad de Grupo Educatio Humanum
especialistas en la formacion en comercio exterior y marketing internacional desde 1997.

Profesionales que forman Profesionales
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